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* NOWATORSKA FORMULA * DWA BIEGUNY POSTAW *

* OGRANICZONA LICZBA UCZESTNIKOW *

PROWADZACY ZAGADNIENIA
9.00 Przekazywanie wartosci do aptek

Ktore z obecnie preferowanych postaw i rozwigzan beda naj-

skuteczniejsze? Czy produkty refundowane "sprzedadzg sie

same" ? Czy produkty z ceng umowng skazane sg na bycie

nosnikiem wartosci? Jak zapobiec stratom wynikajagcym ze

zwiekszonych oczekiwan podmiotdw? Czy mozna okresli¢ limi-
Tomasz Szataj ty poziomu rabatéw? Czy jest miejsce na edukacje? Jak bran-
Przemystaw Dydycz za OTC odczuje skutki wprowadzenia ustawy ?

Jacek Sklepowicz Pétka/dystrybucja/obecnosé w aptece

Czy rzeczywiscie obecny asortyment w aptece ulegnie zmia-
nie? Czy ulegnie spadkowi ilos¢ SKU w aptece? Czy powinni-
$my tak mysle¢? Jakie narzedzia mogg nam w tym pomdc?
Dlaczego ustawa pomoze w zarzgdzaniu kategoriami OTC? Kto
wygra? Czy mieszane portfolio jest atutem? Co myslg farma-
ceuci i whasciciele aptek i sieci aptek?

12.00 ZAKONCZENIE

PROWADZACY:

Tomasz Szataj, lekarz, MBA, od 1995 roku zwigzany z branzg farmaceutyczna- do 2008 w Servier Polska, nastepnie dyrektor handlowy w Mylan Polska,

a przez ostatnie 2 lata Berlin-Chemie/Menarini; od roku 2001 zajmuje sie kanatami dystrybucji w farmacji (hurt, apteki na rynku otwartym oraz zamknie-
tym - szpitalnym) , trade marketingiem , wykorzystaniem sieci aptek, programow lojalnosciowych oraz grup zakupowych w marketingu i sprzedazy do pa-
cjenta produktow Rx (refundowanych i nierefundowanych), OTC, wyrobéw medycznych i suplementéw diety;

Przemystaw Dydycz, lekarz, informatyk, ekonomista, z branzg farmaceutyczng zwigzany od ponad 15 lat. Poczatkowo pracowat w dziale sprzedazy Rx
Bristol-Myers Squibb, nastepnie dyrektor sprzedazy do aptek w firmie PROSPER S.A.. Od 2003 prezes zarzadu Cefarm Warszawa S.A. oraz wiceprezes za-
rzadu Faramacol S.A. W 2006 roku objat stanowisko dyrektora dziatu OTC w Lek Polska (Sandoz) gdzie odpowiadat rowniez za sprzedaz i promocje lekow
Rx do aptek oraz tworzyt call center. W latach 2009-2010 piastowat te funkcje w firmie Polpharma. W latach 2009-2010 wiceprezes zarzadu stowarzyszenia
producentéw lekéw bez recepty PASMI. Ekspert w dziedzinie trade marketingu, marketingu i sprzedazy. Prowadzi wiele projektéw szkolenio-
wo/warsztatowych i doradczych w tych obszarach.

Jacek Sklepowicz, Senior Manager w Dziale Podatkowym PricewaterhouseCoopers (PwC). Doradca podatkowy. Szef zespotu doradzajacego branzy farma-
ceutycznej. Zajmuje sie podatkami w specyficznym kontekscie regulacji i praktyki farmaceutycznej od 1997 roku. Pracuje dla grupy ponad 25 firm z branzy.
Ekspert zapraszany na wiele konferencji i warsztatow dla podmiotow uczestniczacych w tym rynku.




